
 

 

 

  

  山間部の小売・卸売業が生き残るための 

ランチェスタ―戦略 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

◇ と き ７月１９日(水)午後 2:00～5:00 
                         （受付開始 午後 1：30～） 
 

◇ ところ 宍粟市商工会 2階会議室 
     宍粟市山崎町山崎205 TEL(62)-2365 

 

◇ 定 員 50名(先着順とさせていただきます) 

 

◇ 参加費 無料 
 

◇ 主 催 宍粟市商工会小売・卸売事業部会 
         宍粟市商工会内 ℡62-2365 Fax62-4731 

 

 

 

 
切り取らずにこのままＦＡＸお願いします。 

宍粟市商工会本所 行 
 

宍粟市商工会 小売・卸売事業部 経営セミナー参加申込書 
                                     ＦＡＸ0790-62-4731 

※ご記入いただきました情報は、セミナー開催のために使用するもので、適切に取り扱いを行い、他の目的には使用いたしません。 

事業所名  Ｔ Ｅ Ｌ  

所 在 地  Ｆ Ａ Ｘ  

参 加 者 
  

宍粟市商工会 小売・卸売事業部会 経営セミナー 

申込期限 平成 29 年 7月 14 日(金)先着順 

〔講師プロフィール〕 
 

㈱インタークロス 代表取締役 

小さな会社や独立起業の事例研究家。作家・セミナ

ー講師。全国の商工会やＪＣ、法人会など役 1,300

回講演。講師を招いた勉強会「九州ベンチャー大学」

「人生経営計画セミナー」など 1,000回以上主催。

著書は「弱者の戦略」「やずやの秘密」「大逆転バカ

社長」「小さな会社☆儲けのルール」など。 

最新刊「小さな会社の稼ぐ技術」がアマゾンベスト

セラー1位と話題作。 

福岡市出身。立命館大学卒業。ヤマハ発動機、リク

ルート、ＩＢＭの子会社、アド通信社を経て独立。 
 

※詳細は、「栢
かや

野
の

克己
か つ み

」（名前）で検索下さい。 

※山間部の小さな会社が生き残るためには！ 

※人口減少が続く中で小売・卸売業が生き残るためには！ 

頑張っているのに儲けがない、という話はよく聞く。 

その原因は何か。外部環境のせいではない。 

戦略が間違っている（あるいはない）からだ。 

メディアに出てくる経営戦略は大企業用。中小・零細企業が実践してもうまくいかない。 

弱者には弱者の戦略がある。弱者でも正しい戦略を実践すれば相当にしぶとい。 

いや、局地戦なら大企業を打ち負かすことができる。実際の戦争でも、大国がゲリラ戦

で打ち負かされる時代だ。 

中小・零細企業・個人事業主が利益を出すための「正しい戦略」とその実践方法をお伝

えします。 

講師：ジャーナリスト作家 
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